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Brume de Douche
Shower Mist

Brume de Douche est une émulsion d’huiles essentielles 100% pures et naturelles dont la
fragrance incarne celle du hammam. Un mélange d’eucalyptus, de menthe, de cajeput, de
bois de gaiac et de caryophyllene.

Vaporisé vers le jet d'eau chaude de la douche, Brume de Douche va se diffuser dans les vapeurs
pour produire instantanément un effet identique a celui du hammam. Les bienfaits de la séance
d’aromathérapie sont immédiats et la sensation de détente et de bien-étre est incroyable !

Un concept clé en mains et lucratif offert
aux professionnels du bien-étre

Nous vous proposons des «Kits Expérience Client» composés de flacons aluminium sécurisés
de 300 ml ainsi que de supports adaptés a installer dans vos douches. Vous offrirez ainsi une
expérience nouvelle a vos clients dans votre établissement. Les recharges de Brume de Douche
sont proposées aux professionnels en 1 ou 5 litres.

Vos clients seront ravis de renouveler cette expérience chez eux, ainsi Brume de Douche est
proposé a la vente en retail dans des flacons sprays élégants de 150 ml, qui seront eux-mémes
mis en valeur par de magnifiques présentoirs de 6 flacons.

La salle de bain se transforme en Spa pour le plus grand plaisir des adeptes du wellness !

80 a 100 flacons

vendus par mois
dans les Spas d’hétels
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Un concept inspiré, mais amélioré
par Camylle, de ce qui est un
best-seller dans les établissements
de bien-étre aux Etats-Unis, avec
une vente moyenne de 80 a 100
flacons par mois dans les
Spas d'hétels.

Pour en savoir plus

contactez Anne Tarall
notre directrice commerciale

a.tarall@camylle.com
+ 33 (0) 630 092 788
+ 33 (0) 387 023 814

www.camylle.com




